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292328 ‐ ملیت میں غیر موجود چیز کو آگے بیچنے کے طریقے: مرابحہ، سلم یا اجرت پر وکالت

سوال

ہماری ای ٹینالوج کمپن ہے۔ ہمارے پاس گا (خواہ وہ کوئ کمپن ہو یا فرد) آتا ہے اور ہم سے کوئ خاص

خدمت یا سولت وغیرہ طلب کرتا ہے، مثلا کس دفتر میں مواصلات نظام قائم کرنا، الیٹران آرکائیون تیار کرنا، یا

ملازمین کے درمیان ڈیٹا ٹرانسفر کا انتظام کرنا۔ اس مقصد کے لیے ہم گا کو ای ممل ڈیزائن اور حل فراہم

کرتے یں تاکہ وہ مطلوبہ سولت حاصل کر سے۔

ج کمل پیم یں اییں۔ ہم ان یں تو اس میں مختلف آلات اور سافٹ ویئر شامل ہوتے کو حل بتاتے جب ہم گا

صورت میں فراہم کرنے پر ای متعین قیمت بتاتے یں، جس میں ہمارے کام ک اجرت بھ شامل ہوت ہے۔ لین

اصل مسئلہ یہ ہے کہ آلات (جو کہ اس سوال کا بنیادی موضوع یں) گا ہم سے یہ چاہتے یں کہ ہم خود بازار

سے ڈھونڈ کر لائیں۔ اس مقصد کے لیے ہم یا تو انیں خود پیش کش کرتے یں یا ان ک درخواست پر پیش کش تیار

کرتے یں۔ ہم اپنے تعلقات استعمال کرتے یں اور اندرون و بیرون مل کے تاجروں اور کمپنیوں سے رابطہ کرتے

یں، ان سے عام مارکیٹ سے بتر قیمت پر آلات حاصل کرنے ک کوشش کرتے یں، پھر اس پر اپنا منافع شامل کر

کے گا کو پیش کرتے یں۔ نتیجتاً، ہماری پیش کردہ قیمت عموماً اس سے بتر ہوت ہے جو وہ براہ راست خود

تلاش کرتے، الا ماشاء الہ۔

ہم ان تاجروں سے جو ہمیں ریٹ دیتے یں یہ مطالبہ نیں کرتے کہ وہ ہمارے لیے مال روک کر رکھیں، بلہ ہم

یں۔ اس میں آلات ک ر کر دیتےتفصیلات بتا کر ساتھ قیمت اور اپنا اضافہ شدہ منافع ظا ضرورت ک کو ان ک گا

ک شامل ہوتا ہے۔ اس کے ساتھ ہم انسٹالیشن اور پروگرامن بیان بھ تفصیل یا کبھ تعداد اور اقسام کا عموم

اجرت ال لھتے یں اور گا کو سوچنے کا وقت دیتے یں۔ اکثر وہ ہم سے بھاؤ تاؤ کرتا ہے، اور اگر معاملہ طے

یں، جس ک ہے۔ پھر ہم اس میں سے کچھ رقم ایڈوانس وصول کرتے باقاعدہ بل بن جات ہو جائے تو پیش کش ای

یں، گا یں کرتے کہ یہ کس حصے کے لیے ہے، اور اس رقم سے جا کر تاجروں سے سامان خریدتےوضاحت ن

کے پاس پنچاتے یں، اور انسٹالیشن شروع کرتے یں۔ اس کے بعد باق رقم اقساط میں لیتے رہتے یں۔

ہمارے ذمے یہ بھ ہوتا ہے کہ اگر کس وجہ سے پیش کردہ سامان بازار سے ختم ہو جائے یا اس ک قیمت بڑھ

جائے تو ہم متبادل سامان فراہم کریں یا کیں اور سے میا کریں، اور اگر اس سے بھ ممن نہ ہو تو رقم واپس کریں

طور پر یہ سامان وقتِ ضرورت دستیاب ہوتا ہے۔ کبھ اور قیمت کے فرق کا بوجھ خود برداشت کریں۔ البتہ عموم

ہم وضاحت ک سطح پر سامان کو عام انداز سے بیان کرتے یں، اور کبھ اس کا برانڈ اور ماڈل نمبر ت لھتے یں۔

https://archive-1446.islamqa.info/index.php/ur/answers/292328/%D9%85%D9%84%DA%A9%DB%8C%D8%AA-%D9%85%DB%8C%DA%BA-%D8%BA%DB%8C%D8%B1-%D9%85%D9%88%D8%AC%D9%88%D8%AF-%DA%86%DB%8C%D8%B2-%DA%A9%D9%88-%D8%A7%DA%AF%DB%92-%D8%A8%DB%8C%DA%86%D9%86%DB%92-%DA%A9%DB%92-%D8%B7%D8%B1%DB%8C%D9%82%DB%92-%D9%85%D8%B1%D8%A7%D8%A8%D8%AD%DB%81-%D8%B3%D9%84%D9%85-%DB%8C%D8%A7-%D8%A7%D8%AC%D8%B1%D8%AA-%D9%BE%D8%B1-%D9%88%DA%A9%D8%A7%D9%84%D8%AA
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یں تو وہ ابھ پیش کش کرتے یں سامان کیں کہ جب ہم ان جانتے ہے کہ زیادہ تر گا ہماری یہ حقیقت بھ

ہمارے پاس موجود نیں ہوتا بلہ ہم تاجروں کے ذریعے قیمت معلوم کر کے لاتے یں۔ تاجر بھ جانتے یں کہ ہم یہ

قیمت اپنے گا کے لیے لے رہے یں۔ اس طرح وہ خوش ہوتے یں کہ ان ک چیز ب، گا بھ مطمئن رہتا ہے

کہ اسے بتر قیمت مل اور خرید و فراہم کا بوجھ ہم نے اٹھا لیا۔ مزید یہ کہ ہمارے پاس اتن بڑی رقم نیں ہوت کہ

ہم از خود پورے کے پورے آرڈرز (جو بعض اوقات زاروں ڈالر کے ہوتے یں) اپن جیب سے پورا کریں۔ اگر ہم

سامان خرید لیں اور گا نے اچان انار کر دیا تو ہمیں بھاری نقصان اٹھانا پڑے گا، کیونہ ہم عام دکان دار نیں

کہ وہ سامان دوسروں کو بیچ دیں۔ اس صورت میں ہمیں اپنے کاروبار کا رخ بدل کر ریٹیل مارکیٹ میں جانا پڑے

گا، اور گا ک پسند کے مطابق منا سامان ذخیرہ کرنا ہمارے لیے مشل اور نقصان دہ ہو گا۔

یہ ساری بات ہمارے دل میں کھٹ رہ ہے۔ ہم نے چاا کہ ال علم کے سامنے رکھیں تاکہ رہنمائ حاصل ہو۔

جب ہم نے خود تحقیق ک تو معاملہ ہمارے لیے پیچیدہ ہو گیا، کہ آیا یہ بیع سلم ہے یا کس اور ک طرف سے بیع

(بیع الفضول)، یا اجرت پر وکالت ہے۔ ساتھ ہ ہم نے سوچا کہ چونہ ہم گا کو ضمانت دیتے یں کہ اگر سامان

ام بھبیع وغیرہ کے اح نہ ملا تو ہم اس کا معاوضہ دیں گے، تو شاید اس وجہ سے یہ درست ہو۔ ہم نے بیعانے ک

دیھے لین اب ت تشف نیں ہوئ۔

ہمارا سوال یہ ہے: ہماری یہ صورتِ حال شرعاً کس حم میں آت ہے؟ اور اگر یہ درست نیں ہے تو اس کا صحیح

طریقہ کیا ہو گا؟

جواب کا خلاصہ

یں، تو اس کے ساتھ درج ذیل میں سے کسیت میں نمل ایسے آلات خریدنا چاہتا ہے جو اس وقت آپ ک اگر گا

ای طریقے پر معاملہ کیا جا ستا ہے:

1۔ اجرت پر وکالت۔

2۔ مرابحہ کے ذریعے فروخت۔

3۔ عقدِ سلم کے ذریعے۔

ان تینوں طریقوں ک تفصیل  مفصل جواب میں بیان ک گئ ہے۔

پسندیدہ جواب

الحمد لہ.
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اگر گا ایس ڈیوائسز خریدنا چاہتا ہے جو ف الحال آپ ک ملیت میں نیں، تو اس کے ساتھ حسبِ ذیل صورتوں

میں شرع طور پر معاملہ درست ہے:

اول: اجرت پر وکالت

اس ک صحیح کیفیت یہ ہے کہ آپ گا کو مطلوبہ ڈیوائس اور اس ک صفات و اوصاف کے ساتھ اس ک مارکیٹ

میں حقیق قیمت سے آگاہ کریں، جس قیمت پر وہ فروخت ہو رہ ہے، اور اس قیمت میں کوئ اضافہ نہ کریں۔ پھر

آپ اس کے لیے بطورِ وکیل وہ چیز خرید لیں، اور اس خدمت کے بدلے یا تو قیمت کے ای متعین فیصد ک صورت

میں معاوضہ لیں یا ای طے شدہ اجرت وصول کریں۔ اس طریقے میں جب چیز وہ ہو جس کا اس نے مطالبہ کیا

تھا تو گا کے لیے محض ارادہ بدلنے ک بنا پر پیچھے ہٹنا درست نیں ہو گا۔ اگر وہ اس پر اصرار کرے تو آپ

چونہ اس کے وکیل یں، اس لیے آپ کو یہ اختیار ہو گا کہ ممن ہو تو چیز کو اس کے بائع کے پاس واپس کر دیں۔

آغاز میں یہ شرط بھ رکھ جا ست ہے کہ آپ خریداری اور عیب دار مال ک واپس میں اس کے وکیل یں، مر

صحیح سالم چیز ہونے ک صورت میں محض ’’اقالہ‘‘ یا فسخ کے وکیل نیں۔

اجرت کے باب میں راجح یہ ہے کہ اسے کس معلوم چیز کے تناسب کے طور پر بھ متعین کیا جا ستا ہے،

جیسے قیمت کا فلاں فیصد، چاہے اجرت خریداری کے بدلے ہو یا فروخت کے۔

کو اس ھ بھال کے لیے  کسدی فصل، پھل دار درخت وغیرہ ک: چنانچہ ’’کشاف القناع‘‘(3/615) میں مساقات [یعن

زیر نداشت فصل یا پھل میں سے مخصوص تناسب پر رکھنا۔ مترجم]  اور مزارعت [یعن: زرع زمین پر کھیت باڑی 

کے لیے کس کو اس زمین کے زرع محصول میں سے مخصوص تناسب پر رکھنا۔ مترجم] پر قیاس کرتے ہوئے

اس نوع ک اجرت کا جواز بیان کیا گیا ہے کہ : ’’کس کے سامان تجارت کو اس کے منافع کے معروف تناسب کے

بدلے بیچنا‘‘ درست ہے۔ ختم شد

اس طرح ’’فتاوىٰ اللجن الدائم‘‘(13/125)میں ای شخص نے دریافت کیا کہ وہ بیرونِ مل کپڑوں اور غذائ اشیاء

بنانے وال کمپنیوں کا ایجنٹ اور دلال ہے، کمپنیاں اپن مصنوعات کے نمونے اور ر آئٹم ک قیمتیں بھیجت یں، وہ یہ

مال بازار کے تاجروں کو کمپن ک قیمت پر بیچتا ہے اور کمپن سے طے شدہ تناسب کے ساتھ کمیشن لیتا ہے ؛کیا

اس میں کوئ گناہ تو نیں؟

جواب میں کا گیا: اگر حقیقت وہ ہے جو آپ نے بیان ک ہے تو آپ کا یہ کمیشن لینا جائز ہے ، آپ پر کوئ گناہ

نیں۔

عبد الہ بن غدیان،    عبد الرزاق عفیف،   عبد العزیز بن عبد الہ بن باز۔ ختم شد
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وکالت ک صورت میں یہ بات بھ لازم ہے کہ آپ گا کے لیے کس چیز ک ضمانت اپنے ذمے نہ لیں، اس لیے کہ

وکیل امین ہوتا ہے، وہ ضامن نیں ہوتا، الا یہ کہ وکیل خود ہ نقصان کرے یا وکیل ک کوتاہ ک وجہ سے نقصان

ہو۔

دوم: بیع مرابحہ

اس صورت میں آپ پلے خود وہ ڈیوائس خریدیں جسے گا نے طلب کیا ہے، اور اس سے پلے محض وعدے

کے مرحلے میں اس سے کوئ رقم نہ لیں۔ آپ اپن طرف سے نقد یا اُدھار جس طرح ممن ہو خرید لیں، پھر جب وہ

چیز آپ کے قبضے میں آ جائے تو آپ اسے گا کو ای معلوم منافع کے ساتھ بیچ دیں، چاہے نقد بیچیں یا اقساط

 میں۔

مزید تفصیل کے لیے سوال نمبر : (229091)ملاحظہ کریں۔

مزید سولت کے لیے بتر ہے کہ آپ اپن خریداری میں اپنے لیے ای مختصر مدت کا ’’خیار الشرط‘‘ رکھ لیں تاکہ

اگر خریدار اپنے وعدے سے پھر جائے تو آپ کے لیے یہ ممن ہو کہ اس مدت کے اندر اندر اس چیز کو اصل بائع

کو واپس لوٹا دیں، یا اگر پسند کریں تو کس دوسرے گا کو فروخت کر دیں۔

سوم: عقدِ سلم

اس ک صورت یہ ہے کہ آپ کس ایس چیز کو جس کے اوصاف و صفات پوری طرح متعین ہوں فروخت کر دیں

جسے آپ مخصوص دورانیے میں فراہم کرنے کے پابند ہوں اور اس کے لیے  شرط یہ ہو کہ خریدار پوری قیمت

مجلسِ عقد میں نقد ادا کرے۔ اس لیے کہ ’’بیع سلم‘‘ ک تعریف یہ ہوت ہے کہ’’ موصوف چیز ک بیع کس کے ذمے

لازم ہو جانا جس ک قیمت مجلسِ عقد میں نقداً وصول ک جائے اور موصوف چیز مقررہ میعاد کے اندر بعد میں دی

جائے‘‘۔ جیسے کہ   ’’دای الراغب‘‘ ص 338 میں ہے: ’’السلَم شرعاً: عقدٌ عل موصوفٍ ف ذمة، مؤجل، بثمن مقبوضٍ

بمجلسِ عقدٍ۔‘‘

۔ اور یہ بات کہ آپ چیز کے فقدان کیں ہو گار کرے تو بیع سلم صحیح نپورا ثمن ادا کرنے سے ان پس اگر گا

صورت میں گا کو اس کا متبادل دیں گے، معتبر نیں، کیونہ سلم ک شرط وہ ہے جو ہم نے ذکر ک ہے، اور

فلسرٍ، فَلْيتَم ف لَفسا نہ علیہ و سلم کے اس فرمان سے مستنبط کیا ہے: مال ہ صلنے رسول ال اسے امام شافع

ف كيل معلُوم، ووزْنٍ معلُوم، الَ اجل معلُوم ترجمہ: ’’جو شخص کھجور ک بیع سلم کرے تو ادائی کرتے ہوئے معلوم

پیمانے، معلوم وزن اور معلوم مدت ت کرے‘‘ (بخاری: 2240، مسلم: 1604)۔ پس حدیث کے لفظ ’’ فَلْيسلف ‘‘ کا مطلب
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یہ ہے کہ مجلسِ عقد ہ میں پوری قیمت پیش کر دی جائے، تاکہ معاملہ بیع الالء بالالء، یعن نہ چیز ہے اور نہ

ہ قیمت مطلب کہ معدوم ک معدوم کے عوض بیع نہ بنے، کیونہ اس وقت مطلوبہ چیز حاضر نیں ہوت۔

لم کا سودا تبھیں کہ س مسائل الإجماع‘‘ (2/239)میں  ابن القَطّان کے مطابق : ’’ علمائے کرام  اس بات پر متفق’’

درست ہوتا ہے جب سودا طے ہونے وال نشست (مجلس) میں ہ خریدار پوری قیمت فوراً ادا کر دے۔ اگر دونوں

فریق ادائی کیے بغیر اُٹھ جائیں تو یہ سلم باطل ہے۔ البتہ امام مال کے نزدی ای رعایت ہے: اگر شروع میں

فوری ادائی کو شرط بنا کر لازم نہ کیا گیا ہو اور ای دو دن کے اندر ہ قیمت ادا کر دی جائے تو اس میں حرج

نیں۔ ‘‘ ختم شد

اگر گا ک ضرورت ایس ہو کہ کوئ چیز نئے سرے سے بنان یا تیار کران ہو—جیسے کوئ پروگرام، سافٹ ویئر

یا مخصوص  ڈیوائس—تو یہ ’’استصناع‘‘ کا عقد ہو گا، اور اس میں پورا سرمایہ آغاز ہ میں دینا شرط نیں، خواہ آپ

خود تیار کریں یا کس تیسرے فریق کاریر سے تیار کرائیں۔

مزید کے لیے سوال نمبر : (2146) کا جواب ملاحظہ کریں۔

اس طرح ’’تیار شدہ بیچ جانے وال ڈیوائس‘‘ اور ’’وہ جو تیار کرن مقصود ہو‘‘ میں شرع فرق واضح ہو جاتا ہے۔

والہ اعلم
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